9  БАНКТІҢ ҚАРЖЫЛЫҚ ОПРЕАЦИЯЛАРЫ  

1  Лизинг  операциясы
2 Факторинг
3 Форфейтинг


1  Лизинг  операциясы
Банктердің    лизингтік  операциялары  несиелік  операциялармен  ұқсас  болып  келеді.  
Лизинг операциясы банк құрлымының іскерлік ортамен өндірісті қаржыландыру бойынша ынтымақтастық құруына және өзара әрекеттесуіне өз ықпалын тигізетіндіктен бүгінгі қазақстандық экономикаға қажетті операция болып табылады. Лизингтік бизнес кәсіпкерлік қызметтің айырықша саласы. Нарықты сапасы жоғары тауарлармен қаматамасыз ететін аса қуатты импульс. Лизинг – мамандандырылған қаржы компаниясының делдалдық етуімен машиналар, жабдықтар, жылжымайтын мүліктер негізгі капиталдың басқа да элементтерін сатып алуға қаржы бөлудің ерекше формасы. Лизингтік  мәмілердің  бірнеше  түрлері  бар. Лизинг түрлері оның жіктеу белгілеріне қарай:
- мәмлеге қатысушылардың құрамы;
- лизингке берілген мүліктің тұрпаты;
- мүліктің өтелу деңгейі,
- амортизация шарты;
- қызмет көрсету ауқымы:
- операция өтетін нарық секторы;
- салықтық және амортизациялық жеңілдіктерге қатынасы;
- лизингтік төлемдердің сипаты бойынша бөлінеді.
Мәмлеке қатысушылар құрамы бойынша:
- тікелей лизинг, яғни онда мүліктің меншік иесі;
- жанама лизинг, мұнда мүлік делдал арқылы беріледі.
Мүліктің тұрпатына қарай:
- жылжымалы лизинг;
- жылжымайтын лизинг.
Мүліктің өтелу деңгейіне қарай:
- толық өтелетін лизинг, онда бір келісім – шарттың әрекет ету мерзімі ішінде лизинг берушіге жалға алаған мүліктің құны толық төленеді.
- толық өтелмейтін лизинг, онда бір келісім – шарттың әрекет ету мерзімі ішінде лизинг берушіге жалға алаған мүлік құнының бір бөлігі ғана өтеледі.
Амортизацияның шартына қарай толық амортизацияланатын лизинг болады және осыған орай, лизинг объектісінің құны толық төленеді.
 Барлық  лизингтік  операциялар  екі  түрге  бөлінеді:  шұғыл  және  қаржылық  лизингтер. 
1 Шұғыл  лизинг -  бұл   мүліктің  қызмет  ету  мерзіміне  қарағанда,  оның  пайдалану  мерзімінің  қысқалығын  және  мүліктің  құнын  толық  өтемеуімен  сипаттайды.
2  Қаржы  лизинг -  бұл  уақытша  пайдалануға  берген  лизинг  затының  мерзімі  ішінде  өзінің  толық  амортизациялық  құнын  төлеп  шығуымен  немесе  өзін-өзі  өтеуімен  байланысты  сипатталады.
Халықаралық іс – тәжірибеде мынандай лизингтік операциялардың формалары кеңінен тараған:
· «Стандарт» лизингісі. Жабдықтаушы мәмле объектісін қаржыландырушы
 қоғамға сатады. Ал, қаржыландырушы қоғам оны тұтынушыларға өзінің лизингтік компаниясы арқылы жалға береді.
· Қайтарылатын лизингте құрал - жабдықты меншік иесі оны лизингтік 
фирмаға сатып бір мезгілде бұл құрал – жабдықты одан жалға алады. Бұл операцияның нәтижесінде сатушы жалға алушыға айналады.
· Жеткізуші лизингісі. Құрал – жабдықты сатушы қайтарылатын лизингтегі 
секілді лизинг алушыға айналады, алайда жалға алынған мүлікті ол емес, басқа жалға алушы пайдаланады.
· Өтемдік лизинг жалдаушы төлемдері лизингілік мәмленің объектісі болып
 табылатын құрал – жабдыққа дайындалған өнімдермен төленеді.
· Жаңғыртылмаған лизинг. Лизингілік келісімде жалға алушының талап етуі
 бойынша құрал – жабдықты оның жетілдірілген үлгілеріне кезең сайын ауыстырып отыру қарастырылады.
· Қаражат тарту лизингісі лизинг берушінің бір немесе бірнеше несие 
берушіден жалға берген активтерінің 80% -іне дейінгі сомада ұзақ мерзімге қарыз алуын қарастырады.  
Лизинг  бойынша  жасалатын  мәмілелердің  85% -  ға  жуығы  қаражат  тарту  лизингі  операцияларының  үлесіне  тиеді. 
Банктердің лизингтік мәмлелерді қаржыландыруы негізгі мынандай екі тәсілмен жүзеге асырылады:
· Қарыз;
· Міндеттемені сатып алу.
 (
Банк
жабдықтаушы
Өндірістік  кәсіпорын (лизинг алушы )
Лизинг  
компаниясы (лизинг беруші)
)
Сурет 3 -  Банк  және   лизинг  компаниясының    арасындағы  лизингтік  операцияның  жүру  жолы.

1  Банк  мен  лизинг  компаниясы  арасында  несиелік  келісім  шарт  жасалып, несие  беріледі;
2 Лизинг компаниясы  алған  несиені  құрал-жабдық  үшін  жабдықтаушыға  төлейді;
3  Жабдықтаушы  лизинг  компаниясына  құрал-жабдығын  сатады;
4 Лизинг  компаниясы  мен  лизинг  алушы  кәсіпорын  арасында  лизингтік  келісім  шарт  жасалады;
5 Жабдықтаушы  құрал-жабдықпен  жабдықтайды;
6 Лизингті  алушы  кәсіпорын  пайдаланғаны  үшін  лизингтік  төлемдер  жүргізеді;
7 Лизинг  компаниясы  несие  беруші  банкке  несие  үшін  төлемдерін  төлейді;
Лизингтік қатынастардың маңызды бөлігін лизингтік қатынастардың есебі алады. Мұндағы  лизингтік  төлемдердің  жалпы  сомасының  есебі  төмендегідей  формуламен  есептелінеді:

ЛТ= АА+НТ+ҚТ+КТ+ҚҚС 
            
мұндағы: ЛТ- лизингтік  төлемдердің  жалпы  сомасы;
      АА- ағымдағы  жылдағы  амортизациялық  аударымдар  сомасы;
      НТ- лизинг  берушінің  несиелік  ресурстары  пайдаланғаны  үшін  төлемі;
      КТ- лизингтік  келісім  шарт  бойынша  мүлікті   бергені  үшін  лизинг  берушіге  комиссиондық  төлем;
      ҚТ -  көрсеткен  қызмет  үшін  қосымша  төлем;
      ҚҚС- лизинг  берушінің  көрсеткен  қызметі  үшін  лизингті  алушының  төлейтін  қосылған  құнға  салынатын  салық.

2  Факторинг
Факторинг – қатерлі болса да пайдасы жоғары банк бизнесі, әрі қаржылық маркетингтің тиімді құралы. Факторинг -  бұл  тауарларды  немесе  қызметтерді  жабдықтаушыдан  төлем  құжаттарын  сатып алуды  білдіреді. Факторинг банк кредиті, факторинг операциялары клиенттің дебиторлық қарызын инкосациялау.
Факторингтің ең көп тараған бірінші нысаны қысқа мерзімді несие беруді қамтиды. Мұндай кредит берудің артықшылығы: бухгалтерлік есеп және ұқыпсыз төлеушілерден борышты ықтимал өндіріп алу делдалға көшеді, оған өткізу стратегиясына, нарыққа шығу келешегі мен қаржы нәтижелеріне талдау жасау тапсырылады. Факторинг операциялары капитал айналымын айтарлықтай тездетеді.
Факторинг -  жабдықтаушы-клиенттердің  жабдықталған  тауары  мен  көрсеткен  қызметтері  үшін  төленбеген  төлем  талабын (шот  фактурасын)  банкке  сатумен  байланысты  комиссиондық- делдалдық операция.
Нарық  экономикасында  дамыған  елдердегі  факторингтік  компаниялардың  көбіне  еншілес  фирмалары  ірі  банктермен  бірігіп  жұмыс  жасайды.
Факторинг  операциясына  үш  тарап  қатысады:
1 Факторингтік  компания (банктің  факторинг  бөлімі) - өздерінің  клиенттерінен  шот-фактураны  сатып  алатын  арнайы  мекеме;
2 Клиент (тауарды жабдықтаушы, несие беруші) – факторинг  компаниясымен  келісім-шарт  жасаушы  өнеркәсіптік  немесе  сауда  фирмасы;
3 Кәсіпорын (қарыз алушы) – тауарды  сатып  алушы- фирма.
Қаржыландыру факторингісі екі түрде болуы мүмкін: ашық (шартты) және жабық (құпия).
 
 (
Факторингтік  
компания (банктің  факторинг бөлімі)
өнімді 
төлеу
Құжаттарды  
төлеу
)

Төлем құжаттарын                                Төлем қабілетін
                       сатып алу                                       (несиелік қабілетін талдау)


 жабдықтаушы                      тауарды жабдықтау                    сатып алушы

Сурет 4 - Факторингті  ұйымдастыру

Факторингтік қамтамасыз ету құны. Экспартерге құралдарды авансалай отырып талапты жабу мерзімі болғанға дейін факторингтік компания оны несиелейді. Аванстың шамасы клиенттің несиеге қабілеттілігіне байланысты 70-90% аралығын ауытқып отырады. Қалған 10-30% (несие үшін және қызмет үшін комиссия процентті шығарып тастағаннан кейін) банк – делдалға депоненттелген, (факторға) клиенттің блокталған шотына аударылады. Сақтандыру қорының проценті әр компания бойынша жеке бар жағдайдан тәуелді. Егер де факторингтік жұмыстың дағдысы бар болса, онда сақтандыру процентін кәсіпорындар бойынша ұқсас жұмыс жағдайымен орташа есептеуге болады:


*100,

 мұндағы:  сақтандыру қорының процент шамасы;

        дебиторлық қарызды сатып алуға банкпен кеткен, сомма, мың теңге;

         факторингтік келісім соңы бойынша жеткізушіден банктен алынған сома.

3  Форфейтинг
Форфейтинг -  бұл  форфейтордың, яғни  коммерциялық  банктің  немесе  арнайы  компанияның  экспортерға  импортердің  төлеуге  тиісті  төлем  талабын  сатып  алуы. Форфейтірлеу – коммерциялық вексельдерді, сыртқы сауда мәселесі бойынша борышқорлық талаптарды сатушыға арналған тауар айналымынсыз сатып алу арқылы экспортты несиелендіру, коммерциялық несие пен банк несиесін өзгерту нысаны.
Форфейтинг  мәмілесінде  үш  қатысушы  болады:
1 экспортер, яғни  тауарды  орта  мерзімді  несиеге  беруші;
2 импортер,  яғни  тауарды  нессиеге  алушы;
3 форфейтор,  яғни  мәмілені  қаржыландырушы  банк  немесе  арнайы  
ұйым.

 (
экспортер
импотер
Форфейтор-банк
)
Сурет 5 -  Форфейтинг  мәмілесінің  техникасы 

1 мәмілеге  қатысушылар арасында  келісім-шарт  жасалады;
2 тауарын  несиеге береді;
3  аудармалы вексельді (5-7  жылға)  жазып  береді;
4 аудармалы вексельді  қайта  сатады;
5 аудармалы вексельді  есепке алып, оның  70%-дай  мөлшерінде  банк  ссуда  береді;
6 мерзімі  жеткенде  төленуге  ұсынылады;
7 вексель  бойынша  міндеттмесін  өтейді.
Форфейтинг  механизмін  мынадай  екі  мәміле  түрінде  пайдаланады:
1 Қаржы  мәмілесінде – орта  мерзімді  қаржы  міндеттемесін  тез  арада  іске  асыру  мақсатында;
2 Экспорттық  мәміле  бойынша – шетелдік сатып  алушыға  несиеге  тауар  бергені  экспортерға  қолма-қол  ақшада  түсім  түсуге  ықпал  ету  мақсатында.
Форфейтинг  мәмілесінің   мерзімі  180  күннен  5  жылға  дейінгі  аралықты  құрайды, кей  жағдайда – 7 жыл.
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